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La Camera di commercio di Taranto, 'Hong Kong Trade Development Council (HKTDC),
BRIDG€conomies, Camera di commercio Italo-Orientale in collaborazione con
I’Associazione ltalia - Hong Kong, De Simone & Partners organizzano, presso la C.c.i.a.a.
di Taranto, il seminario informativo dal titolo:

“La Cina come opportunita: il ruolo di Hong Kong”

Taranto, martedi 25 novembre 2008, ore 15.30
Cittadella delle imprese - Centro Congressi - Sala Resta
Viale Virgilio, n.152

Al termine del seminario & prevista una sessione dedicata agli incontri individuali con i
rappresentanti di HKTDC, per coloro che volessero approfondire le problematiche di
accesso al mercato cinese attraverso Hong Kong.

Per ulteriori informazioni, per confermare la presenza al seminario o per aderire alla
sessione degli incontri individuali, si prega di contattare Gianluca Mirante, Marketing
Manager, HKTDC, tel. 02/865405, fax 02/860304 o e-mail: gianluca.mirante@tdc.org.hk
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Programma degli interventi:

Ore 15.00

Ore 15.30

Ore 17.30

Ore 18.00

Ore 18:30

Registrazione dei partecipanti
Saluti:
S.E. Dott. Tommaso Blonda
Commissario Cciaa di Taranto
Dott. Silvio Panaro
Presidente, Camera di Commercio Italo Orientale
Relatori:
e Dott.ssa Gilda Binetti
Responsabile BRIDGEconomies
» Presentazione del consorzio BRIDGEconomies
e Dott.ssa Angela Alfarano
Direttore ltalia, Cipro, Grecia, Hong Kong Trade Development
Council
Segretario Generale, Associazione ltalia-Hong Kong
» La Cina come opportunita: il ruolo di Hong Kong
e Avv. Emanuela Verrecchia (in videoconferenza da Shanghai),
Awv. Fabio Angelini e avv. Domenico De Marinis
De Simone & Partners Intellectual Property Attorneys — Roma
» Come e perché registrare il marchio ad Hong Kong
» Helpdesk IPR: la proprieta intellettuale
Moderatore:
e Dott.ssa Alessandra Barnaba
Consigliere, Camera di commercio ltalo Orientale
Dibattito conclusivo

Buffet dinner

Incontri individuali
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